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"Marek Gnusowski koncentruje się na zagadnieniach, które nie były dotychczas przedmiotem pogłębionej analizy naukowej. Autor (...) wskazuje prawnikom sposoby konkurowania, których stosowanie pozwala na osiągnięcie długofalowego sukcesu rynkowego. (...). Nie znam innej pracy w polskiej literaturze dotyczącej zarządzania, która w sposób kompletny i w ujęciu naukowym badałaby zagadnienie konkurencyjności kancelarii prawnych. (...) Klarowność wywodu i prawidłowa struktura pracy sprawiają, że jest ona interesująca dla czytelnika, zarówno dla teoretyka, jak i praktyka. (...) Autor trafnie identyfikuje trendy na rynku usług prawnych. (...) w obecnej sytuacji rynkowej większość prawników powinna szukać sposobów pozwalających na wyróżnianie swojej oferty, a pytanie, które sobie zadają, nie powinno brzmieć ‹‹Czy muszę konkurować››, ale ‹‹W jaki sposób powinienem konkurować?››". 
Dr hab. I. Postuła, Uniwersytet Warszawski
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